
 

 

Doetsch Grether   
Consum er Care /  Healthcare 

B2Bnet ,  die Business- t o-Business Plat t form  von 

Com pudata steht  nun auch im  Dienste von Schönheit  & 

Gesundheit .  Nicht  nur  innovat ive,  sondern vor  allem  auch 

rechtskonform e Lösungen der  elekt ronischen Rechnungs-

verarbeit ung werden realisier t ,  wenn Schweizer  

Unternehm en Geschäft sprozesse m it  Kunden in 

Deutschland tät igen.  

Anforderung 
Zu ihren Kunden in der Schweiz setzt  die Doetsch 

Grether AG im  I T-Bereich bereits seit  Jahren auf 

elekt ronische Geschäftsprozesse. Dabei wurde 

bislang eine eigene EDI - I nfrast ruktur verwendet .  

I m  Zuge der I nternat ionalisierung erfolgte der 

Ausbau des Handelsgeschäfts in Deutschland:  Die 

verschiedenen bekannten Marken werden nun 

auch in Deutschland an Kunden wie Edeka, Met ro, 

Markant , und Weitere verkauft . Mit  der Auswei-

tung des Handelsgeschäftes nach Deutschland 

wurden weitere elekt ronische Geschäftsprozesse 

in Bet r ieb genommen, wie beispielsweise die 

Rechnungsstellung nach deutscher Prozessver-

ordnung oder Logist ikmeldungen an deutsche 

Logist ikpartner. 

Doetsch Grether m usste das Deutschlandgeschäft  

durch die Übernahm e m ehrerer bekannter 

deutscher Marken innert  wenigen Monaten in 

seine elekt ronischen Geschäftsprozesse integ-

r ieren. 

Lösung Com pudata 
Doetsch Grether AG entschied sich, die neuen 

Geschäftsprozesse m it  Kunden in Deutschland 

nicht  m ehr selbständig, sondern nun neu über 

B2Bnet , die Plat t form  für elekt ronische Geschäfts-

prozesse von Com pudata zu realisieren.  

Ausschlaggebend für diese Entscheidung war 

Com pudatas Knowhow der elekt ronischen 

Geschäftsprozesse der Großverteiler in der 

Schweiz und in Deutschland, speziell von DHL, 

Edeka, Kaufland, Markant , Tegut , Met ro und 

Woolworth. 

Dieses Knowhow schließt  auch spezielle An-

forderungen wie den Versand der täglichen 

Rechnungsliste an die Rechnungsem pfänger (ge-

m äß Verordnung des deutschen Finanzm inisters)  

m it  ein. 

I m  Weiteren waren die wirtschaft lichen Gesam t-

kosten und die Posit ionierung von B2Bnet  als 

größter Schweizerischer Provider für elekt ronische 

Geschäftsprozesse ausschlaggebend. 
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Der Er folg für  Doetsch Grether  

Nach dem  Entscheid von Doetsch Grether in den 

Deutschen Markt  einzutreten, blieben nur drei 

Monate Zeit , um  die Anbindung der Ge-

schäftspartner m it  elekt ronischen Geschäfts-

prozessen zu realisieren. Eine andere Möglichkeit  

als die Nutzung elekt ronischer Geschäftsprozesse 

war gar nicht  m öglich. 

Durch den Entscheid für B2Bnet  konnte Doetsch 

Grether diese ehrgeizige Zielsetzung erreichen. 

Doetsch Grether wickelt  heute über B2Bnet  alle 

seine elekt ronischen Geschäftsprozesse in der 

Schweiz und Deutschland ab:  Ein Partner – ein 

Helpdesk – eine Rechnung. 

 

Durch diese Effizienzsteigerung werden Kosten, 

Zeit  und Ressourcen eingespart . 

Die Doetsch Grether AG wurde im  Jahre 

1899, also vor 110 Jahren in Basel als 

ursprüngliche Apotheke gegründet . Nach 

Erweiterung der Geschäftsakt ivitäten in 

den Großhandel von Pharm a-  und Kos-

m et ikprodukten ist  Doetsch Grether heute 

zu einem  bedeutenden Schweizer Handels-  

und Fabrikat ionsunternehm en m it  internat -

ionaler Ausrichtung gewachsen. Seit  1934 

werden erfolgreich nat ionale und inter-

nat ionale Marken aus den Bereichen Kon-

sum güter, OTC’s, Medizinprodukte und 

Pharm azeut ika produziert  und vert r ieben. 
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